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RNIOPLAN SCIERIE
PLAN PLAN

LE PLAN DE RELANCELE PLAN DE RELANCE
DE LA COMPETITIVITEDE LA COMPETITIVITE

DES SCIERIESDES SCIERIES

     Reunion du CSFPFTB
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LES SCIERIES : UN SECTEUR CLE

SCIERIES20,5 Mm3
Bois d’Oeuvre

9,6 Mm3
Sciages

8,1 Mt
Connexes

BATIMENT
AMEUBLEMENT

EMBALLAGE

INDUSTRIES LOURDES
ENERGIE

Source : EAB 2005
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 FAVORISER LES INVESTISSEMENTS DANS L’OUTIL DE
TRANSFORMATION

 ENCOURAGER LES OPERATIONS COLLECTIVES

 METTRE DES ENTREPRISES EN SITUATION DE MIEUX
REPONDRE AUX DEMANDES DES MARCHES AVAL

 AMELIORER LES PERFORMANCES DES ENTREPRISES A
L’EXPORTATION

LES OBJECTIFS DU PLAN DE RELANCE
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 le constat : un outil de travail à moderniser
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FAVORISER LES INVESTISSEMENTS DANS
L’OUTIL DE TRANSFORMATION
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 La réponse : une forte augmentation en 2007 de l’enveloppe
consacrée à l’aide aux investissements des scieries

FAVORISER LES INVESTISSEMENTS DANS 
L’OUTIL DE TRANSFORMATION

10 M€ 
en 2007

2,5 M€ pour les projets PER

4 M€ 
en 2006

7,5 M€ pour les autres projets
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 La réponse : la mise en place d’un partenariat entre la FNB et
OSEO

FAVORISER LES INVESTISSEMENTS DANS
L’OUTIL DE TRANSFORMATION

Contrat de développement
Aide à l’innovation

Soutien à l’exportation

Prêt participatif de développement

Fonds de garantie

Aide à la transmission d’entreprise
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 La réponse : la mise en place d’un partenariat entre la FNB et
OSEO

 Mieux connaître les produits OSEO
• Organiser une réunion d’information dans chaque

région pour les adhérents de la FNB,
• Apporter des informations dans le bulletin de liaison

de la FNB,

 Mieux se connaître
• Echanger des informations sur l’évolution des produits

OSEO et sur l’évolution du secteur des scieries

FAVORISER LES INVESTISSEMENTS DANS
L’OUTIL DE TRANSFORMATION
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 Le constat : un secteur constitué essentiellement de très petites
entreprises dont les capacités de financement sont limitées

ENCOURAGER LES OPERATIONS COLLECTIVES

En 2004, la France compte 2137 scieries :

Scieries de
feuillus

Scieries de
résineux

Scieries
mixtes

Nombre 773 1114 250

Volume /an * 2370 6770 1620

Source : EAB

* Volume moyen de sciage produit par an (m3/an)
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 La réponse : rendre éligibles les dossiers collectifs et leur donner
la priorité

DOSSIERS COLLECTIFS :

- investissements collectifs dans des matériels
- regroupements à vocation commerciale

ENCOURAGER LES OPERATIONS COLLECTIVES
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 Le constat : Une demande qui s’oriente vers des produits de
plus en plus homogènes et élaborés, notamment pour le secteur
du bâtiment

REPONDRE AUX DEMANDES DES MARCHES AVALS
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 La réponse : aider en priorité les investissements apportant
de la valeur ajoutée aux sciages

REPONDRE AUX DEMANDES DES MARCHES AVALS

RABOTAGE
SECHAGE
ABOUTAGE

LAMELLE COLLE
BOIS MASSIF RECONSTITUES
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 La réponse : modification de la circulaire traitant du cadre
d’intervention de l’État pour l’investissement des entreprises
de la 1ère transformation des bois

REPONDRE AUX DEMANDES DES MARCHES AVALS

•Reprend les priorités précitées, ainsi qu’une incitation à
recourir au conseil externe pour l’étude des projets
d’investissement

• Mise en application prévue au mois de mars 2007
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AMELIORER LES PERFORMANCES DES
ENTREPRISES A L’EXPORTATION

 Le constat : les marchés des sciages se sont mondialisés

exportations
 0,5 Mm3

PRODUCTION 
sciages feuillus :

1,9 Mm3

exportations
1 Mm3

PRODUCTION 
sciages résineux :

7,7 Mm3

Importations
3,2 Mm3

Importations
0,6 Mm3

Source : AGRESTE 2005
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AMELIORER LES PERFORMANCES DES
ENTREPRISES A L’EXPORTATION

 La réponse : un soutien aux activités de FRENCHTIMBER, en
prolongement des financements de l’interprofession FBF

• Appui à la procédure de labellisation gérée par
UBIFRANCE,

• Réalisation d’études de marchés et mise en place
d’un dispositif de veille pour certains marchés,

• Prise en compte du bois dans la révision du plan
sectoriel export agro-alimentaire,


